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TURISMO. CIRUGÍAS EN PANAMÁ SON MUCHO MÁS BARATAS QUE EN ESTADOS UNIDOS.
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Arriba de $80 se
mantendrá el crudo
ARGEL, Argelia / REUTERS.
Los precios del crudo os-
cilarán entre 80 y 110 dó-
lares por barril en 2008,
dijo el sábado el presiden-
te de la Organización de
Países Exportadores de
Petróleo, Chakib Khelil.
El grupo enfrenta “gran-
des presiones” de los paí-
ses consumidores -dijo-
cuando el mercado res-
ponde a los problemas
económicos de Estados
Unidos y a la caída del
d ó l a r.

Bolsas regionales
acuerdan alianza

INTEGRACIÓN. Las bolsas
de valores de Panamá,
Costa Rica y El Salvador,
acordaron un plan de ne-
gocios para una alianza
regional. El plan contem-
pla la formación de una
sociedad en que partici-
pen las tres bolsas de ma-
nera igualitaria, señaló un
comunicado de la Bolsa
de Valores de Panamá.
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Sol, playa y bisturí Máxima
volatilidad
bursátil en EU
NUEVA YORK, Estados Unidos
BLOOMBERG

El mercado bursátil de Esta-
dos Unidos es el más volátil en
70 años, según un estudio de
Standard & Poor’s (S&P) de os-
cilaciones diarias de precios en
el índice S&P 500.

El índice ha perdido 12% en lo
que va del año hasta el viernes.

El índice de referencia de
las acciones estadounidenses
avanzó o declinó 1%, o más, en
28 días de este año. Eso repre-
senta 52% de las sesiones has-
ta el momento, lo que consti-
tuye la mayor proporción
desde 1938, dijo Howard Sil-
verblatt, analista senior de ín-
dices de S&P.

En 2002, cuando las acciones
estadounidenses tocaron el pi-
so tras un colapso en marzo de
2000, una oscilación de 1% o
más en el S&P 500 se produjo
en 50% de las sesiones. Ese
porcentaje cayó a 12% en 2006
y a 13% en el primer semestre
del año pasado. La cifra
aumentó a 39% durante el
segundo semestre de 2007.

ÍNDICE S&P 500.

Bananeras
en Divalá sin
recuperación
Teófilo A. González
negocios@prensa.com

El progresivo incremento de
los costos de producción y las
barreras arancelarias que
mantienen los mercados euro-
peos al banano latinoamerica-
no, dificultan la recuperación
de las fincas independientes
de Divalá, Chiriquí.

El administrador de la finca
Los Ángeles, Carlos Frances-
chi, dijo que “seguimos resis-
tiendo una critica situación,
pero no descartamos la venta
de la finca o la reconversión de
la misma hacia actividades
más seguras y con mayor ren-
tabilidad” como la palma acei-
tar para producir biodiésel.

Según Franceschi, en el pre-
sente quinquenio el costo de
producir banano se incremen-
to en 45%, reduciendo la com-
petitividad del banano, sobre
todo, ante el arancel de 176 eu-
ros (271 dólares) por tonelada
de la Unión Europea.

Actualmente hay cuatro fin-
cas bananeras independientes
con 600 trabajadores, de las 13
en existencia hace una década.

ARANCEL.

Roberto González Jiménez
rgjimenez@prensa.com

Los turistas ya no solo llegan a
Panamá en busca de las cálidas
aguas del Caribe en Bocas del
Toro o de travesías por el Canal
de Panamá.

Entre sus “excursiones” algu-
nos turistas incluyen visitas a
hospitales para someterse a
operaciones que en sus lugares
de origen sobrepasan con cre-
ces los costos que pueden con-
seguir en Panamá.

Se trata de una industria in-
cipiente, pero el país tiene un
gran potencial para convertir-
se en un destino turístico mé-
dico de relevancia internacio-
nal. Por ello, el Instituto
Panameño de Turismo (Ipat)
lo ha incluido como uno de sus
productos en el Plan Maestro
de Turismo 2007 - 2020.

Según Jaime Cornejo, direc-
tor de Planificación y Desarro-
llo Turístico del Ipat, ya se per-
fila el turismo médico como un
producto con muy alto poten-
cial para Panamá.

Robin Elsham, director ge-
neral de Patients With Pass-
ports (Pacientes con pasapor-
tes), empresa que ofrece en
Estados Unidos paquetes tu-
rísticos médicos en varios paí-
ses del mundo, ha visitado re-
cientemente Panamá para
cerrar acuerdos con hospitales
locales e incluir a Panamá den-
tro de su abanico de destinos.

Para Elsham una de las ven-
tajas de Panamá es el gran nú-
mero de doctores y cirujanos
que habla inglés de manera
fluida y que se ha formado o
trabajado en Estados Unidos.

Otros factores que aumentan
la potencialidad de Panamá
son “la cercanía con Estados
Unidos, el dólar como moneda
de curso legal y la existencia de
una oferta hotelera con distin-
tos precios y calidades”, señala
Elsham.

“Además, Panamá cuenta con
hospitales, como el de Punta
Pacífica, que disponen de los
mejores y más modernos equi-
pos de diagnóstico y trata-
miento médico”, destaca.

Todos estos factores no ten-
drían razón de ser si no fuera
por la diferencia de precios en
las operaciones y los trata-
mientos médicos.

Por ejemplo, en el principal
mercado para Panamá, Esta-

dos Unidos (EU), en cinco
años las primas de seguros de
salud han ascendido 87%, se-
gún cifras de la Fundación Fa-
mily Kaiser.

De acuerdo a los datos que
ofrece la empresa Pana-health
en su sitio web, una prótesis de
cadera cuesta en Panamá un
promedio de 12 mil dólares
mientras que en EU costaría
20 mil dólares (ver tabla).

La diferencia es todavía ma-
yor cuando se trata de una ins-
trumentación de la columna.
Por el mero hecho de someter-
se a esta operación en Panamá
un paciente puede ahorrarse
24 mil dólares respecto a lo que
pagaría en EU.

Pero Panamá no es el destino
más barato en cuanto al costo
de las operaciones. Según Pa-
tients With Passports, una
prótesis de cadera cuesta en
India seis mil 600 dólares, casi
la mitad que en Panamá.

Sin embargo, el costo total del
viaje no solo incluye el trata-
miento. Para Robin Elsham,
“hay que tener en cuenta los
gastos de desplazamiento y es-
tancia. En su conjunto, para
un estadounidense Panamá
puede ser un destino más
atractivo económicamente.”

Una de los clichés contra los
que empresas como Patients
with Passports o Pana-health
tienen que luchar es la idea de
que, por el hecho de pagar me-
nos dinero se va a recibir una
peor asistencia médica.

Para Elsham, “el precio es só-
lo la primera de las ventajas. Es
demostrable que la calidad de

servicio que reciben los pa-
cientes que salen al extranjero
es mayor que la recibida en
E U.”

En Panamá también hay una
serie de limitaciones que se de-
ben mejorar para conseguir un
rápido desarrollo de esta nove-
dosa industria.

Para Jaime Cornejo las prin-

cipales deficiencias son la es-
casa orientación comercial, el
desaprovechamiento de las si-
nergias del sector médico con
el sector turístico, falta de par-
que hotelero con servicios de
spa adaptados, escasez de bal-
nearios preparados y la insu-
ficiencia de profesionales del
campo wellness (bienes tar).

.Aunque todavía es una
industria incipiente, Panamá
tiene potencial como destino
para el turismo médico.
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.La formación de doctores y
la existencia de hospitales
con elevados estándares de
calidad son fortalezas.

SERVICIO. Algunos hospitales panameños cuentan con tecnología médica de punta que los hace
atractivos a extranjeros, en su búsqueda de tratamientos menos costosos.


